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HAZ CRECER TU
NEGOCIO CON
UN CREADOR DE
APLICACIONES

Una guia para las agencias que estan considerando expandir su
negocio utilizando un Generador de Aplicaciones para crear
poderosas aplicaciones de contenido o compras para sus clientes.
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Introduccion

Siestaleyendo esta guia, lo mas probable es que estés considerando vender aplicaciones
moviles o tal vez estés en el proceso de hacer crecer tu negocio vendiendo aplicaciones.

Para individuales y agencias por igual, ofrecer una solucién de aplicacion mévil a los
clientes puede ser un desafio. Hay mucho que aprender, mucho que implica comenzar,
asi como permanecer en el juego. Para asegurarnos de que lo enviemos por el camino
correcto, hemos reunido en nuestra Guia de Agencias algunas de nuestras mejores ideas,
para darle una ventaja y asegurarnos de que tengas una vision integral de los factores
clave que te haran triunfar..

Las aplicaciones madviles son una industria de rapido crecimiento, por lo que realmente
nunca ha habido un mejor momento para entrar. La buena noticia es que estas a solo un
paso de distancia. Sigue leyendo para obtener una capacitacién acelerada y estés listo
para dejar tu huella en el mercado de aplicaciones. Con esta guia, encontraras todas las
buenas razones paraofrecer aplicaciones atus clientes, ya seaclasico, es decir, compartir
contenido o comercio electrénico, para negocios en linea.

GoodBarber | Haz crecer tu negocio con un creador de aplicaciones
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El mercado de aplicaciones
moviles

« El mercado de aplicaciones moviles

Hoy endia, lasempresas simplemente no pueden permitirse nousar dispositivos méviles.

Como Wendy Clark (CEO de DDB Worldwide) dijo una vez: «Si sus planes no incluyen
dispositivos moviles, sus planes no estan terminados».

Al igual que cuando tener un sitio web era esencial para las empresas; hoy en dia, no
puedes prescindir de las aplicaciones.

Las empresas de todo el mundo estan creando cada vez mas sitios web para dispositivos
moviles, en lugar de simplemente optimizando las versiones de escritorio. Con la
tecnologia cada vez mas una parte inherente de nuestra vida cotidiana, los teléfonos
inteligentes son la nueva norma. Los dispositivos moéviles ahora incluso dominan la
web de escritorio, con el 50% del tiempo digital dedicado a aplicaciones de teléfonos
inteligentes (en los EE. UU.)%

El mévil se havueltoindispensabley hoy es la primera pantalla de conexidn para usuarios
de Internet. Segiin Médiamétrie, hay casi 34 millones de usuarios méviles (un aumento
de 3 millones en comparacion con el aflo anterior). La tendencia aumenta cuando
miramos a la poblacion mas joven. Los 15-24 gastan % de su navegacion en dispositivos
moviles y 60% exclusivamente en estos ultimos.

Las preferencias y comportamientos de los usuarios de Internet determinan las
estrategias a implementar. Sabiendo que las aplicaciones mdviles iOS y Android
convierten 3 veces mas que los sitios receptivos, es necesario tener en cuenta estas
plataformas optimizadas para el comercio electrénico.

En cuanto al uso, jlas aplicaciones nativas y los PWA son mas rapidas que un sitio web!
Como recordatorio, la diferencia entre una aplicacion nativa y una PWA (Progressive
Web App) es que esta Ultima es accesible directamente desde tu navegador, la aplicacion
nativa se puede descargar de las tiendas.

1Fuente: https://www.comscore.com/Insights/Blog/Smartphone-Apps-Are-Now-50-of-All-US-
Digital-Media-Time-Spent
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Para ser mas especifico, una PWA utiliza las ultimas tecnologias web para ofrecer una
experiencia de usuario similar a la de las aplicaciones nativas (velocidad, intuitiva,
funciona sin conexién). Se puede consultar PWA como sitios web, desde una URL segura,
no ocupan espacio en la memoria del teléfono.

Entendido esto, la experiencia del usuario en el mévil siempre serd mas agradable y
optimizada cuando utilizas una aplicacién o un PWA en comparacién con un sitio web.

Aplicaciones de contenido:
posibilidades especificas
para aplicaciones

« Comparte tu contenido de manera mas eficiente.
Acceso sin conexidén y notificaciones push

Unadelas principales ventajas de la aplicacién es que su contenido es accesible incluso
sin conexion. Esta es una ventaja crucial en comparacion con un sitio web simple.
La guinda del pastel en términos de eficiencia: las notificaciones push te permiten
conectarte directamente con los usuarios para notificarles sobre nuevos contenidos,
eventos u otras noticias.

» Construye una comunidad

Aplicacién significa teléfono mévil o tablet, lo que significa cdmara y geolocalizacion.
Estas caracteristicas especificas de estos dispositivos van de la mano con el desarrollo
de una comunidad. Puedes aprovechar esto para agregar, por ejemplo, funcionalidades
de chat geolocalizadas. En este sentido, la aplicacién serd mas interactiva que un sitio
simple.

También gracias a una aplicaciéon no es necesario recordar las credenciales. Tu usuario
solo necesita iniciar sesién una vez, lo que hace que su experiencia sea ain mejor.

Las aplicaciones le permiten llegar a nuevas audiencias (a menudo mas jévenes) y, por lo
tanto, hacer crecer tu comunidad.

GoodBarber | Haz crecer tu negocio con un creador de aplicaciones



» Mejora la imagen de tus clientes

Cuando una empresa, blogger, asociacion o sitio de noticias ofrece una aplicacién, se
refuerza suimagen de marca.

De hecho, ofrecer una aplicacién es una senal de profesionalismo y compromiso. La
presencia en las tiendas solo es posible después de la aprobacién de las tiendas (a
diferencia de un sitio web). Esto demuestra no solo la calidad del contenido sino también
el disefo. Ademas, estar presente en multiples plataformas hace que una empresa se vea
mas establecida. La presencia de tu cliente se fortalece y tu peso en el mercado aumenta.

e Construir lealtad

Como verds mas adelante con la presentacion de las caracteristicas de GoodBarber, una
aplicacion ayudara a generar lealtad entre la base de tu cliente. Las caracteristicas como
la tarjeta de fidelidad, las tarjetas del club son muy ventajosas, especialmente para tus
clientes en la hospitalidad.

Shopping Apps:
unpoderosocanaldeventas
para nuestros clientes

El desarrollo de aplicaciones de compras te permitira ofrecer a tus clientes potenciales
y clientes una cartera completay atractiva.

Para los minoristas visionarios, es la oportunidad de estar presente en el moévil y
simplificar la experiencia del usuario mientras se mantiene un paso por delante de tus
competidores.

Las estadisticas de ventas moéviles establecen nuevos récords cada afo y el uso de
aplicaciones de compras crecié mas rapido que cualquier otra categoria de aplicaciones?.
El desarrollo del negocio de comercio electrénico ha dado forma a los comportamientos
de compra en linea de los clientes y minoristas, abriendo nuevas posibilidades para la
expansion del negocio.

2Fuente: Flurry
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¢Necesitas argumentos convincentes para tus leads? Aqui hay unalista (jno exhaustiva!)
De los beneficios de una aplicacién de compras como minorista:

« Movil: el canal de ventas en linea niumero 1*

Enlamayoriade las partes del mundo, los dispositivos moviles representan mas del 50%
de las transacciones en linea. Utilizado al principio para buscar productos o comparar
precios, el mévil ahora es tu propio canal de ventas. Servicios como Apple Pay y Google
Pay simplifican el proceso de pago y contribuyen a hacer del mévil el canal de ventas en
linea nimero 1.

e Los clientes prefieren la aplicacion de compras

Segun Criteo?®, el 70% de los clientes prefieren la experiencia de la aplicacién de compras.
Una vez que un usuario ha desarrollado un cierto nivel de compromiso con una marca a
través de susitio,cambiara asu aplicaciéon movil paralas compras reales. En comparacion
con la experiencia de compra en un navegador movil, las aplicaciones de compra ofrecen
mas comodidad, velocidad y configuraciones almacenadas. De hecho, no es necesario
recordar una URL o iniciar sesién cada vez.

« Una experiencia mas rapida y simplificada

La velocidad también es un elemento crucial. Las aplicaciones son generalmente 1,5
veces mas rapidas que los sitios moéviles, ya que no necesitan obtener datos de los
servidores web.

Al ofrecer una funcién de inicio de sesién automatico, tus clientes solo necesitan iniciar
sesidon una vez y siempre son reconocidos cuando vuelven a tu aplicacion. Pueden
reanudar facilmente sus compras donde lo dejaron sin tener que pasar por la tenue
tarea de ingresar nuevamente sus datos.

Con laintegraciéon de la verdadera compra con 1 clic, el viaje y la salida de tus clientes se
vuelven mas rapidos y faciles. Ya no es la temida caja del carro abandonado.

3Fuente: Criteo. Global commerce review Q2 2018
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* Notificaciones push: una gran herramienta para
aumentar la retencion de clientes

Las aplicaciones de compras ayudan a impulsar el uso repetido y generar lealtad. Segin
Statista“, el 32% de los usuarios regresaron a una aplicaciéon 11 veces o mas.

Las herramientas de marketing que utilizan las funciones integradas del teléfono ofrecen
laoportunidad de un mensaje mas personalizado (notificaciones push, geolocalizaciones,
funciones para compartir).

Las notificaciones push son una forma comprobada de atraer a us clientes y devolverlos
atu aplicacion: tienen un 50% mas de tasa de apertura que los correos electrénicos y un
40% de tasadeclics. Gracias alas notificaciones push, puedes comunicarte directamente
con tus clientes y ofrecer mejores ofertas que no estan disponibles en otros canales.
Cuando tus clientes hagan clic en la notificacién, se los enviara exactamente a la pagina
correctay podran reanudar facilmente sus compras.

« Aumentar la tasa de conversion

Los minoristas que tienen una aplicacion estan un paso por delante ya que tu aplicacion
convierte 3 veces mas que tu sitio web.

Las aplicaciones méviles aumentan el porcentaje de usuarios que completan una accion
deseada en comparacién con los sitios web de escritorio y méviles, lo que lleva a que las
aplicaciones de compras * se conviertan 3 veces mas. Si bien un sitio web puede ayudar a
generar conciencia y compromiso iniciales, las etapas finales estan mejor atendidas por
una aplicacion.

Conuna experiencia de usuario mas satisfactoria, un pago facil, una pantalla optimizada
y productos mas faciles de ver, tus clientes estaran mas inclinados a mirar mas productos,
lo que conducira a un promedio de carrito mas alto.

“Fuente: Statistica: Mobile apps: user retention rate 2012-2019
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Ventajas de un generador
de aplicaciones

 iAhorra tiempo y dinero!
El uso de un creador de aplicaciones para ayudarte a crear y vender aplicaciones es una
forma rentable, también de ingresar a la industria y crear una ventaja competitiva. De

hecho, jalguna solucién te permitira dividir el costo por 20!

Aqui tienes un ejemplo entre usar Goodbarber y crear una aplicacién sin un App Builder:

Desarrollar sin un
App Builder

Goodbarber Apps

DISENO: 8 horas DISENO: 100 horas
INTEGRACION: entre 8 y 16 horas INTEGRACION: 120 horas
CONTENIDO: entre 16 y 40 horas CONTENIDO: 80 horas

TOTAL: Entre 32y 64 horas TOTAL: Alrededor de 300 horas

Empezando desde 200 $ por mes Aproximadamente:
paraiOS, Android y PWA para )
ilimitadas aplicaciones i0S: 28 000 $

ANDROID: 23 000 $

GoodBarber | Haz crecer tu negocio con un creador de aplicaciones 11
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* No se requieren conocimientos técnicos

Para crear con éxito una aplicacion, debe ser un genio del disefio, un rey del desarrollo,
pero también un guru del marketing. Si tienes todas estas capacidades, no tendra
problemas para crear tu aplicacidn vy jte felicito!

Si este no es el caso, no te preocupes, aun no ha terminado, hay opciones disponibles
para ti;)

Puedes contratar personas con estas capacidades para crear tu aplicacion o usar un
creador de aplicaciones para crearla tu mismo.

Para el diseno, sepa que en un generador de aplicaciones encontraras plantillas creadas
por disenadores profesionales que solo tendras que seleccionar y personalizar. jiImagina
poder crear una tienda en linea que pueda competir con las grandes marcas sin tener
gue escribir una sola linea de cédigo!

En términos de desarrollo, un generador de aplicaciones genera y envia tu solicitud por
ti, solo tienes que recuperar un archivo y subirlo a la tienda.

Finalmente, para marketing, generalmente hay un equipo presente para ayudarte con la
creacion de tu aplicacion, para responder tus preguntas pero también para asesorarte
sobre como promocionar tu aplicacién. jNo dudes en consultar los blogs de App Builders,
estan llenos de recursos!

GoodBarber | Haz crecer tu negocio con un creador de aplicaciones
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« Estar presente en todas las plataformas
iSe supone que un creador de aplicaciones te ayudara a ganar tiempo y energia!

Debe elegir un creador de aplicaciones con un back office disefado para permitirle
crear las tres versiones de su aplicacion iOS, Android y PWA a la vez.

iOS team Android team PWA team

Con GoodBarber

Una aplicacion iOS, una aplicacién Android y una PWA no se crean de la misma
manera o con lamismatecnologia. Cada plataforma tiene su propia especificidad.
En GoodBarber, tres equipos diferentes trabajan en el desarrollo de nuestro y,
por lo tanto, su producto. Estos equipos estan compuestos por expertos en sus
campos.

Esa es la razon por la que no tiene que preocuparse por los dispositivos en los
que se usara su aplicacion. jSolo concéntrate en el diseno y el contenido y deja
que Goodbarber haga la magia!

GoodBarber | Haz crecer tu negocio con un creador de aplicaciones
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¢Por qué elegir GoodBarber?

- Elige el desarrollador de aplicaciones lider

GoodBarber es un creador de aplicaciones creado en 2011. Ofrecemos una herramienta
que permite la creacién de aplicaciones robustas y potentes, con el mejor disefio y la mejor
experiencia de usuario. La mision de GoodBarber es hacer que la tecnologia esté disponible
tanto en dispositivos moviles como en la web. Gracias a las 30,000 aplicaciones que utilizan
GoodBarber hoy, hemos coordinado la inversién en Investigacion y Desarrollo, con costos
de propiedad divididos por 20 para nuestros clientes.

Es para mantener estos objetivos que constantemente repensamos la forma en que
creamos nuestras hermosas aplicaciones. Esto se ejemplifica a través de nuestro audaz
posicionamiento:laopcidondedesarrollaraplicacionesnativascuandocreamos GoodBarber,
ahora combinado con la préxima generacion de aplicaciones, Progressive Web Apps.

Desde tu creacion, GoodBarber se hareinventado unay otra vez: inicialmente dirigido a los
editores de contenido, nos posicionamos rapidamente para desarrollar un producto que
pudiera satisfacer nuevas necesidades, permitiendo a las comunidades y empresas locales
unirse al proceso de creacion de aplicaciones, con una experiencia de usuarioincomparable.

Con mas del 50% del trafico de Internet realizado desde dispositivos mdviles, el sector
del comercio ha cambiado considerablemente. GoodBarber ofrece a los pioneros de
eMerchants la oportunidad de maximizar sus ventas con una aplicacion de comercio
electrénico.

« Unequipodedicado aResellers que ofrece capacitacion
y soporte a medida

Como Reseller de GoodBarber, tendras acceso a un programa de capacitacién a medida.
De hecho, queremos ofrecerte las herramientas para utilizar nuestra plataforma en la
mejor forma posible para crear los proyectos de tus clientes y ofrecerles las funciones
que correspondan a sus necesidades.

Ademas de un administrador de cuentas dedicado con el que puedes comunicarte
por correo electrénico o por teléfono, no dude en reservar una demostracion y clases
personalizadas en cualquier momento.

GoodBarber | Haz crecer tu negocio con un creador de aplicaciones
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¢Debodecirleamicliente que
estoy usando un App Builder?

Una de las mayores ventajas de algunos creadores de aplicaciones que proponen un
programa de reseller es la capacidad de ocultar la marca de App Builder de los clientes
y reemplazarla por la tuya. Aunque estamos de acuerdo en que esta es una excelente
opcién para tu estrategia de marketing, existen varias buenas razones para considerar
no utilizar también la funcion de etiqueta blanca. jAsi que escichanos antes de elegir!

» Estar asociado con una marca establecida

Se necesita un tiempo para construir una reputacién y confianza en torno a una marca, y
sirecién estad comenzando, es normal que tu nivel de notoriedad aiin no esté en su punto
maximo. Al ser transparente con el hecho de que estas utilizando una herramienta
solida y bien establecida, los clientes pueden sentirse mucho mas cémodos al dejar una
gran representacion de su negocio en tus manos. Hacerles saber qué herramienta estd
utilizando incluso les permite hacer una investigacién exhaustiva ellos mismos, sentirse
cémodos con las habilidades de la tecnologia y estar al tanto de las limitaciones.

 Mas derechos de acceso al backend

Cuando se activa la funcién de etiqueta blanca, se elimina el acceso a ciertas partes de la
oficina administrativa. Esto incluye publicacién, ayuda en linea, contacto con el soporte,
etc. Si estas de acuerdo en informarle a tu cliente que esta utilizando un creador de tu
aplicacion (y por lo tanto, hacer tu trabajo un poco mas facil). Todavia puedes restringir
las areas que desee, dependiendo de lo que haga o no se sienta cobmodo con el contacto
de tu cliente (por ejemplo, en la mayoria de los casos, es probable que desees que la
informacion de facturacion permanezca oculta).

» Estrategia de escape

Sipor algunarazén, necesitadejar de ser el proveedor de una (o todas) las aplicaciones de
su cliente, y no necesariamente estan buscando suspender la actividad de su aplicacion,
probar desde el principio serd muy util. Si siempre han sabido que esta utilizando un
creador de aplicaciones, simplemente puede sugerirles que tomen su propia suscripcién
para mantener lo que ha creado, o incluso referirlos a otro revendedor que estara
encantado de aceptarlos como un cliente, y la mejor parte es que no habrad momentos
incémodos de explicacion.

GoodBarber | Haz crecer tu negocio con un creador de aplicaciones
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Silepreocupaquerevelarelusodelcreadordeaplicacionesdisminuyasignificativamente
su valor a los ojos de un cliente, piense de nuevo. No es ninglin secreto que incluso con
la ayuda de un creador de aplicaciones, crear y mantener una aplicacién requiere mucho
tiempo y energia. Ademas del valor de su creatividad y su profundo conocimiento de la
plataforma, si el cliente busca un mayor nivel de personalizacién o desarrollo especial
gue no se ofrece por defecto, sus servicios claramente valen mucho.

La marca blanca es una gran ventaja para muchas agencias, pero le recomendamos
encarecidamente que también considere la alternativa.

« El equipo de marketing de App Builder puede comunicar
mis creaciones

Si decides renunciar a la opcién de marca blanca, aprovechar la marca del creador de
aplicaciones puede ser una manera facil y eficiente para que tu agencia obtenga cierta
coberturay publicidad.

Una de nuestras actividades favoritas es mostrar el hermoso trabajo de nuestros
clientes. Esto se realiza en forma de un articulo de blog, video promocional corto y uso
compartido de redes sociales. Si crees que ha creado una aplicacidon excepcional que
merece reconocimiento, no dudes en enviarnoslay estaremos encantados de considerar
agregarla a nuestra serie.

gﬁ Con GoodBarber

Una de nuestras actividades favoritas es mostrar el hermoso trabajo de
nuestros clientes. Esto se muestra en un articulo de blog, video promocional
cortoy uso compartido de redes sociales. Si crees que ha creado una aplicacion
excepcional que merece reconocimiento, no dude en enviarla a nuestra manera
y estaremos encantados de considerar agregarla a nuestra serie!
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#3
¢QUE :
CARACTERISTICAS

PUEDO OFRECER
A MIS CLIENTES?




Para convencer con éxito a los clientes de por qué una aplicacién es imprescindible,
deberd presentarles algunos ejemplos concretos de como pretende ayudarlos a alcanzar
sus objetivos a través de su producto. Aqui hay una lista de lo que creemos que son las
caracteristicas mas utiles que debes ofrecer, junto con la base de como lanzar cada una.
Recuerda, una lista de caracteristicas es un gran comienzo, pero demostrar exactamente
cémo cada aspecto los ayudard a crecer, llevard su tono al siguiente nivel. Por lo tanto, no
dudes en crear una cartera llena de aplicaciones de muestra para presentar cada unade
estas caracteristicas en un escenario que relate la vida real.

Aplicacion de contenido

Texto
Obviamente, el creador de tu aplicacion debe tener una seccion de texto,

pero debe ser muy personalizable. También debe poder tener conectores con
fuentes externas para mantener la coherencia con la otra plataforma de su
cliente (Wordpress, SquareSpace, conector personalizado).

Mapas

Los mapas se pueden basar solo en una ubicacion o pueden incluir un nimero
ilimitado de puntos (si tienes un proyecto mas parecido a un directorio). Cada
uno proporciona informacion, fotos, enlaces e informacién de contacto. Muy
util para directorios por ejemplo.

Calendarios de eventos

Muestra e incluso notifica a tus usuarios sobre eventos, ventas y nuevos
lanzamientos. Puedes extraer contenido de unafuente que yahas configurado
(es decir, Google Calendar, Facebook Calendar, etc.) o ingresar eventos

manualmente. Tienes muchas opciones excelentes para proporcionar a los
usuarios, como un enlace para obtener instrucciones, un botén para comprar
boletos, compartir posibilidades y tu informacién de contacto.

Audio Video

Q Las opcionesde audiodebenincluir podcasts, unaintegracion de SoundCloud,

archivos CMSy transmisién en vivo. En cuanto a los videos, los archivos CMS
también son una opcion, ademas de las integraciones de transmisién en
vivo, YouTube, Vimeo ... Incluir aspectos de audio y video en una aplicacién
es una manera perfecta de agregar algo de interactividad e incluso entregar
contenido alos usuarios que no pueden estar fisicamente presentes pero que
no quieren perderse. Las iglesias y las estaciones de radio encuentran estas
caracteristicas especialmente Utiles. Aqui se pueden ver algunos ejemplos de

lo que estas industrias han hecho con ellos.

GoodBarber | Haz crecer tu negocio con un creador de aplicaciones
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Formularios

Los formularios son una herramienta multipropdsito. Se pueden utilizar
para realizar encuestas, recopilar informacién de contacto para listas
de correo, recibir solicitudes de atencion al cliente o incluso como una
plataforma de pedidos. Los resultados del formulario se pueden exportar
para su posterior usoy evaluaciéon. Tener un canal de comunicacion rapido
y facil de usuario a propietario es un elemento crucial de cada operaciéon
comercial exitosa.

Autenticacion de usuario

La autenticacién de usuarios es lo que allana el camino para todas las
funciones de usuario mas avanzadas, como grupos de usuarios, suscripcion
de notificaciones push, chat y mas. Para proporcionar una experiencia mas
personalizada, permite a los usuarios iniciar sesién y crear tus propios
perfiles. Esto te brinda la opcién de ajustar el contenido de la aplicacién
en funcién de diferentes perfiles de usuario, evitar el envio de informacion
y ofertas irrelevantes, y es el primer paso para crear una comunidad real.

Chat

Una funcion de chat permite que los
usuarios se conozcan entre si, ya sea con

< MY APP
fines sociales o con el fin de intercambiar
opiniones sobre tu establecimiento, es
una excelente manera de involucrar a ; o
las personas. Los usuarios pueden verse
entre sien funcionde unaplantillade lista E o
ouna plantillade mapa que muestra quién «
estd mas cerca de ellos. Por razones de
seguridad, también se debe proporcionar P
una funcién de bloqueo. La funcion de ® -
chat también puede servir como una
herramienta de servicio al cliente en la E o
que los usuarios pueden chatear con el -

propietario de la aplicacién para obtener

respuestas, hacer pedidos y mas.
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Tarjeta de fidelidad

La forma mas sencilla de hacer que los clientes regresen es ofrecerles
recompensas por sus negocios recurrentes. Comienza eligiendo vy
personalizando un disefo de tarjeta Gnico. La validacion de puntos se puede
completar a través de una compra, registro manual o uso compartido en
redes sociales, una excelente manera de aprovechar el poder del cliente
en tu estrategia de marketing. Finalmente, elige el regalo para completar
una tarjeta de fidelizacién y su vencimiento. Las recompensas esporadicas
(independientes de la finalizaciéon de la tarjeta de fidelizacion) también se
pueden enviar a los clientes en situaciones como su primera visita, si no la
han visitado durante un cierto periodo de tiempo, durante la hora feliz o en
funcion de la ubicacion geografica del cliente.

Club Card

Algunos creadores de aplicaciones le proporcionaran tarjetas de club.
Los clientes habituales merecen privilegios especiales por su lealtad, y los
clientes estaran encantados de que se les ofrezca la membresia a una tarjeta
de club exclusiva con tres niveles de valor de por vida que puedes definir.
Este es un poderoso incentivo para mantener clientes seguros y mostrarles
su agradecimiento.

Cupones

Laformamas rapidade aumentar las ventas es através de una oferta especial,
a menudo en forma de cupén. Deben definirse todos los detalles de la oferta,
como el método de canjear, los términos y fechas de validez, la cantidad de
cupones disponibles, la cantidad de veces que un cliente puede usar un cupén
y mas. Para simplificar al maximo el proceso para el cliente, se puede incluir
informacién detallada de la tienda (como la informacion del mapa). Como
siempre, el disefo se puede personalizar y perfeccionar para que la oferta
sea lo mas atractiva y efectiva posible.

Beacons Yy Geofence

Poder entregar un mensaje u oferta a los usuarios en el lugar y momento
correctos es crucial para aumentar las tasas de conversion. Las alertas
geograficas permiten que se establezca contacto en el momento en que
los clientes ingresan a una zona designada, mediante geofencing, mientras
que los beacons se activan alertas cuando el usuario se acerca a un objeto
especifico.
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Shopping app

Ingreso automatico

Con inicio de sesién integrado y automatico, los clientes se identifican
solo una vez. El hecho de que sean reconocidos inmediatamente en cada
lanzamiento de la aplicacion mejora su experiencia y ... jestardn mas
dispuestos a comprar!

Funciones de busqueda
Explota todas las capacidades de busqueda de los moéviles de tus clientes al

habilitar la busqueda vocal y el historial de busqueda.

Descuentos

Atrae a tus clientes con descuentos especificos. El potente motor de reglas
te permite establecer descuentos dptimos para cada una de tus acciones de
marketing.

Pago con un clic

Introducir informacién de contacto en el momento del pago asusta a los
compradores. AUn mas en una pantalla de teléfono inteligente. El pago con
1 clic resuelve este problema y ayuda a generar mas ventas, especialmente
en dispositivos moviles. Integra Apple Pay y otras billeteras digitales para
simplificar el viaje de los clientes.

Notificaciones push
Contacto directo con tus clientes en su madvil. Notificaciones Push son
una herramienta increible para empujar a tus clientes y redirigirlos a tu

©
O
O
O

aplicacion con un solo clic.

Tener acceso facil a tus clientes es una caracteristica nativa de nuestras
aplicaciones de compras: las notificaciones push son una herramienta de
marketing muy visible.Se instala facilmente y permite atus clientes comprar
sus productos con un simple clic.

Las plantillas de correo electrénico estan disponibles en tu back office. Su
objetivo siempre estd a solo un clic de distancia.
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Carro permanente
ITu cliente siempre es reconocido por tu aplicacién y el carrito siempre esta
activo. ;Se olvidé de finalizarlo? ahora se puede hacer al instante.

Compartir ahora
Sea parte de Social Commerce permitiendo que sus clientes compartan un

enlace de tus productos en un abrir y cerrar de ojos. Quick Share: intuitivo y
eficiente.

Variantes
Crea rapidamente las variaciones de cada uno de sus productos. Tamaro,
colores, materiales o cualquier otravariacién. Cadavariante tiene sus propias

caracteristicas (imagenes, referencia, stock, precio). Es posible crear 100
variaciones por producto.
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Personalizaciones

Dependiendo de tu nivel de habilidad y de cuanto tiempo esté dispuesto a invertir, hay
varias opciones disponibles.

Diseio personalizado
Antesdeelegirtugeneradordeaplicaciones,echaunvistazoalaconfiguracion
de la API. Deben permitirte modificar aspectos del disefo y la visualizacion

congrandetalle,como colores, fuentes, formatos, etc., si necesitas ayuda para
crear iconos personalizados, pantallas de presentacién, logotipos y lograr el
aspecto general, reinventando tu aplicacion.

Integraciones personalizadas
Si la funcidén que necesitas ya existe en una pagina web (por ejemplo, una

funcion de reserva), la pagina web puede integrarse en la aplicacion mediante
una seccion HTML. Hay dos formas de hacer esto: la primera es simplemente
copiary pegar laURLYy la pagina aparecera dentro de la aplicacién. Para algunos
sitios web que ya se han optimizado para dispositivos moviles, esto es todo lo
que hay que hacer. Para otros, la pantalla puede no ser tan buena, y el disefio y
la experiencia del usuario de la aplicacién se pueden reducir significativamente.
Paranointerrumpirlaapariencianativa,esposible que tengaqueusarel segundo
método de incrustacién web, que es personalizar una plantilla en blanco con su
propio HTML (se necesita conocimiento de codificacion para esto).

Caracteristicas personalizadas

Si tu creador de aplicaciones no ofrece un servicio para crear desarrollos
personalizados, crear tu propio plugin personalizado si tu o alguien en tu
equipo tiene algiin conocimiento de codificacién es una buena opcién. Una
vez que tu plugin, codificadoen HTML5, CSSy JS se agrega a tu aplicacion, las
API| de GoodBarber te permitiran acceder a las funcionalidades nativas de tu
aplicacion.

También puedes agregar iframes. Un iframe (abreviatura de marco en linea)
es un elemento HTML que permite incrustar una pagina web externa en un
documento HTML. A diferencia de los marcos tradicionales, que se usaron
paracrear la estructura de una pagina web, los iframes se pueden insertar en
cualquier lugar dentro del disefio de una pagina web.

En este nivel®, deberas tener habilidades avanzadas.

5Fuente: https://techterms.com/definition/iframe
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Cosas que debe saber antes
de comenzar

Siempre puedes encontrar trabajo en estado independiente, pero la creacidon de una
agenciarealmente puedeestablecer unsentidoprobadoyverdaderode profesionalismo.Si
decides hacerlo, asegurate de tener lo basico cubierto para un lanzamiento sin problemas.

e Identidad

Toma tu tiempo cuando establezcas por primera vez varios aspectos de tu identidad y
aseglrate de mantener las cosas distinguidas y atractivas: la identidad que elijas estara
disponible durante toda la vida de tu agencia y es tu principal fuente de representacion.
Tu logotipo es lo que los clientes veran cada vez que visiten tu sitio web e inicien sesion
en la oficina administrativa de tu aplicacién, por lo que algo atractivo con un disefio que
represente el valor que pretendes ofrecer en tu producto tiene mas sentido. La compra
de un nombre de dominio también sera necesaria para los fines del sitio web de tu
agencia, asi como para la oficina administrativa de la aplicaciéon que veran tus clientes.

« Portafolio

Tener una variedad de diferentes aplicaciones especificas de la industria (restaurantes,
salones, iglesias, noticias, etc.) disponibles publicamente en las tiendas es una excelente
manera de mostrar tu trabajo a posibles clientes y construir credibilidad.

Para una presentacion mas rapida al principio del proceso de ventas, crea una coleccién
de imagenes de maquetas que muestren tus disefos, caracteristicas, etc. mas atractivos
gue se puedan mostrar en tu sitio web y en las paginas de destino.

» Diversas plantillas

Estar preparado para manejar lademanda que puede llegar rapidamente requiere tener
algunas opciones escalables facilmente disponibles. Puedes descubrir que los diferentes
disenos que has creado funcionan bien para ciertas industrias, por lo que tener plantillas
listas para usar para restaurantes, salones, etc., puede ahorrar mucho tiempo. La
clonacion de aplicaciones es una excelente manera de utilizar el marco basico que ya has
creado para la industria correspondiente y centrarte en agregar contenido y ajustar los
detalles que aportan el valor real a la aplicacion.

Estas plantillas son muy importantes ya que seradn parte de tu escaparate. Nuestro
consejo aqui es elegir un creador de aplicaciones que te permita duplicar aplicaciones,
jahorraras mucho tiempo!
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« CRM

El nlcleo de tu estrategia de ventas: ;como obtendrds y nutrirds a los clientes
potenciales? ;Cémo vas a construir una listade correo sélida? ;Buscaras y contactaras
a clientes potenciales manualmente o invertirds efectivo en visibilidad para que
vengan directamente a ti?

Una vez que tengas tus clientes potenciales e incluso clientes, ;cuales son los pasos
gue tomards para hacer un seguimiento con ellos, asegurate de que estén obteniendo
la experiencia que esperaban y mantener tu negocio? Existen varias herramientas
creadas Unicamente con el propdsito de ayudar a la gestidon de las relaciones con
los clientes, para asegurarte de que cada parte esté satisfecha y obtener el maximo
beneficio del acuerdo. Algunas de nuestras herramientas favoritas incluyen HubSpot,
MailChimp y Zoho CRM.

¢Como debofijar el preciode
mis aplicaciones?

La mayoria de las veces, lo primero que preguntara tu posible cliente cuando conozca
tus servicios es el costo. Como punto de partida general, el costo para el cliente debe
al menos cubrir el costo de la tecnologia en si misma (en otras palabras, el costo de tu
suscripcion). Después de eso, el resto del precio debe reflejar el valor de tu trabajo, asi
como el valor de este producto en su mercado. Dependiendo de lo que estén cobrando
tus competidores locales y de lo que pueda o no ofrecer en comparacién con ellos, una
apuesta segura es comenzar a cobrar en algln lugar del precio de mercado de rango
medio.

iLa buena noticia es que si usas un App Builder, el costo de un desarrollo se dividira
entre 20! Use eso como una oportunidad para ser mas competitivo que otras agencias
gue los construirian internamente.

Ademas, lo que es interesante al crear aplicaciones con el generador de aplicaciones
es el hecho de que cuanto mas crees aplicaciones, menos gastaras en una aplicacion
marginal.
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Antes de entrar en detalles, esto es lo que debe tener en cuenta con respecto a su

valor agregado:

TU CREATIVIDAD
Y HABILIDA D

APP

BUILDER

o

ADD-ONS

: Lo que cobraras
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Dicho esto, hay varias formas en que puedes elegir cobrar por los servicios de tu
aplicacion:

 Suscripcion basada

Los beneficios de los precios basados en suscripcidon son obvios por parte del cliente:
no hay una etiqueta de precio inicial aterradora y no hay compromiso en caso de que
no estén satisfechos. Es una apuesta mucho mas segura para alguien que no esta
completamente convencido de la idea de invertir en una aplicacién.

El resultado para ti puede ir en cualquier direccién. Si el cliente se queda al menos mas
alladel punto de equilibrio de tu costo para ti, los precios basados en suscripcion tienden
a ser mas rentables a largo plazo que una compra Unica. Sin embargo, las relaciones con
clientes de corta duracién te costaran; aquellos que abandonan la suscripcion después
de unos pocos meses no te ayudaran a recuperar tus costos, y mucho menos a obtener
ganancias, por lo que una estimacién informada sobre la duraciéon promedio de la vida
del cliente serd de gran ayuda cuando consideres el modelo de precios de suscripcién.
Paraevitar el escenariode cliente de corta duracién, considera ofrecer suscripciones con
descuento que duren un periodo de tiempo mas largo, como una suscripciéon de 6 meses
gue incluye un mes gratis o una tarifa mensual mas barata para pagos con renovacion
automatica. Tu cliente estara encantado de ahorrar costos, mientras que tu tendras un
ingreso mas estable y garantizado.

« Valor de precios

Otra opcidn es cobrar a los clientes (ya sea a tanto alzado o mediante una suscripcién)
en funcién de las caracteristicas y el mantenimiento necesarios para tu aplicacién. Por
ejemplo, cobrar por nimero de notificaciones push, cobrar por la cantidad de secciones,
cobrar por caracteristicas personalizadas que tardan en desarrollarse, etc. No todas
las aplicaciones se crean de la misma manera y mereces ser compensado por aquellas
gue son mas complejas que otras. Los clientes que requieren aplicaciones muy basicas
también apreciaran pagar solo por lo que necesitan.

» Precios selectivos

En algiin momento, inevitablemente tendras un cliente que quiera negociar los precios.
Es bueno tener un plan con anticipacién que determine exactamente quién recibe un
descuento, cuanto obtienen y déonde trazar la linea. Los contendientes comunes para
los descuentos generalmente incluyen organizaciones sin fines de lucro, institutos
educativos y nuevas empresas, y mas veces que no, sin una oferta especial, no podran
utilizar sus servicios en absoluto. Menos ingresos es mejor que no tener ingresos, por lo
tanto, para estos casos, preparate para hacerles una oferta especial para evitar perder
todos tus negocios.
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#5

PRUEBA Y
PUBLICA TU
APLICACION




{COomo puedo mostrar a mis
clientes una version preliminar
de sus aplicaciones?

 Vista previa de back office
La forma mas bdsica de mostrarle a tu cliente tu aplicaciéon es dandole acceso al
backoffice. Si tu cliente quiere ser parte del proceso de diseno, este es el mas rapidoy

La forma mas facil de reunir tus aportes y aprobacién antes de que entre demasiado
trabajo. Si confias en tus habilidades, incluso puedes otorgarles algunos derechos para
modificar ciertos elementos.

Se pueden otorgar derechos de acceso personalizados para cada usuario, por lo que si
una persona esta trabajando con partes mas estéticas del negocio, puede tener acceso
alos aspectos de diseio, mientras que alguien que se concentre en el marketing puede
permanecer en las zonas de notificaciones y estadisticas.

« My GoodBarber aplicacion

Es posible que ya conozca la aplicacién My GoodBarber, que puede ser una opcion si
no estds utilizando la opcién de etiqueta blanca. Esta aplicaciéon se puede descargar
facilmente y se usa para obtener una vista previa de tu aplicacién a medida que se
actualiza en el back-end. Sin embargo, no todas las funciones estan disponibles para
probar en esta version (notificaciones push, por ejemplo).

Hay 2 aplicaciones GoodBarber diferentes para obtener una vista previa de tus
aplicaciones nativas y PWA.
e Enlace a My GoodBarber en Play Store

e ParaiOs, en tu back office, haz clic en Publicacion > Aplicaciéon iOS > Prueba

Sigue las instrucciones en la pagina para descargar la aplicacion My GoodBarber
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 Version adhoc

Paramostrar laversiénde tu aplicacion con todas las funciones y evitar mostrar lamarca
GoodBarber, laopcién masideal es generar las versiones AdHoc de tu aplicaciény enviar
este archivo a tu cliente. Esto se puede hacer agregando el identificador tnico (el UDID,
paraiOS) del teléfono de tu cliente a la lista de dispositivos aprobados en su(s) cuenta(s)
de desarrollador. Este archivo les permitird descargar la aplicacion directamente en
su dispositivo, donde pueden obtener una vista previa y probar la version exacta que
aparecera en las tiendas.

Esta es una excelente manera no solo de presentar la aplicacién general, sino también
de mejorar las caracteristicas. Puedes aprovechar esta oportunidad para ofrecer una
demostracion en tiempo real de los complementos adicionales que tu cliente desee,
como tarjetas de fidelizacion, balizas y cupones. Es mucho mas facil para un cliente
imaginar la rentabilidad de una funcién cuando se puede desactivar

Monstrado en una situacion de la vida real, en lugar de solo escuchar un argumento de
venta.

Mas adelante, cuando se realicen actualizaciones que requieran una reconstruccion
y reenvio, todo lo que tienes que hacer es enviar la versién AdHoc mas reciente a tu
cliente una vez mas, y pueden probar y aprobar esta nueva version antes de enviarla.

» Test Flight

Para las aplicaciones de iOS, también es posible usar TestFlight, una solucién
proporcionada por Apple, para invitar hasta 2000 correos electrénicos para probar tu
aplicacion antes de que se lance a la App Store.
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Publicaciondelas aplicaciones
de mis clientes

Es posible que tu cliente ya tenga una aplicacién y, por lo tanto, usuarios leales. Seria
una tonteria perderlos debido a un cambio en App Builder. La idea de esta transicion
puede parecer una carga enorme y puede desanimar a us clientes.

El otro escenario es que tus clientes no tienen ninguna aplicacién, por lo que este seria
un primer lanzamiento en las tiendas. Explicaremos cémo proceder de acuerdo con
estos dos escenarios.

« Caso n°1: el cliente no tiene una aplicacion

Google Play para Android

Como plataforma abierta, Android ofrece diferentes opciones para distribuir
aplicaciones. Aunque existen otras tiendas alternativas, Google Play es la
principal plataforma para distribuir una aplicacion de Android.

Google Play es una biblioteca donde los usuarios navegan y buscan aplicaciones
seglin sus intereses. Si un usuario abre la lista de aplicaciones, solo tardara
unos segundos en decidir si cumple con sus necesidades. Debes hacer que tu
listado sea atractivo para captar la atencién y convencerlos de que descarguen
tu aplicacion.

El texto para tu listado de aplicaciones debe seguir esos criterios de listado.
Estos son todos los detalles que se mostraran a los clientes en Google Play.

En Play Store, la breve descripcion es el primer texto que los usuarios veran en
la aplicacién de la pagina, un texto promocional. En ladescripcién larga, describa
con precision tu aplicacion utilizando las palabras clave correctas para captar
su audiencia y optimizar ASO. Elige las caracteristicas graficas y capturas de
pantalla correctas para reforzar tu marca y mostrar las mejores caracteristicas
de tu aplicacion.

Una vez que se hayan completado estos pasos, puedes cargar el archivo binario
(el archivo .apk) y seguir la guia en tu Consola de Google para implementar el
lanzamiento y publicar nuestra aplicacion. APK (Android Package Kit) es el
formato de archivo utilizado por el sistema operativo Android para instalar y
ejecutar aplicaciones. El archivo APK contiene todos los elementos necesarios
para que tu aplicacion funcione realmente en un dispositivo Android.

La aplicacion puede tardar algunas horas en estar disponible en Play Store.
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Si desarrollas tu aplicacién con GoodBarber, una ayuda en

lineadedicadate guiard através de cada paso de la publicacién.
Y si realmente no puedes ocuparte por todo el proceso, «GoodBarber
Takes Care» puede hacer todo el trabajo por tiy publicar tu aplicacion.
Otra ventaja de usar GoodBarber;)

l Apple Store para iOS

4

El proceso de enviar una aplicacién a la App Store es un poco complejo y
requiere una preparacién completa.

Apple ha establecido altos estdndares y principios rectores estrictos para
mantener este ecosistema de mas de 2 millones de aplicaciones seguras para
sus usuarios y siempre ofrecer aplicaciones de alta calidad.

Se recomienda encarecidamente leer las directrices de revisién de Apple Store
antes de comenzar el proceso de envio. De hecho, el Equipo de Revision de
Apple revisa cada aplicacién antes de aprobar su lanzamiento. La mayoria de
los rechazos de Apple se deben al incumplimiento de las pautas principales.
Antes de enviar tu aplicacion para su revisiéon, deberas proporcionar una
recopilacién de informacion (Icono, vista previa / capturas de pantalla de
la aplicacion) y metadatos (el nombre de su aplicacion, su categoria, una
descripcion detallada y palabras clave adicionales para ASO).

No subestimes la importancia de la descripcién: la primera descripcion (las
primeras 3 lineas) son las mas importantes, porque esta es la parte que los
usuarios pueden ver sin tener que tocar para leer mas. Se preciso, claro y
conciso, transmite el valor central de tu aplicacién a los usuarios.

El proceso derevision lleva unos dias y Apple te informara cuando tu aplicacién
esté disponible publicamente en la Tienda.

d}) GoodBarber ha implementado una Revisién para guiarlo
a través de un proceso de envio sin problemas. Durante la
revision, nuestro equipo dedicado de iOS llevarad a cabo un examen
exhaustivo de la apariencia de la interfaz de usuario y verificara el
cumplimiento de las pautas de Apple. Si tu aplicacidon no cumple con
los requisitos de la tienda de aplicaciones, el equipo de GoodBarber
Review te brindara asesoramiento para ayudarte a mejorarla. Nuestro
objetivo es que publiques con éxito tu aplicacién y haremos todo lo
posible para ayudarte.
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« Caso n°2: micliente ya tiene una aplicacion en las tiendas
En cada tienda, cada aplicacion tiene un identificador Unico y una firma que autentica
al propietario de la aplicacion. Si cambias de un creador de aplicaciones a otro (o a una
nueva version de tu aplicacion codificada desde cero), deberas darle al nuevo proyecto
el mismo identificador y la misma firma que el anterior. Estas son las cosas que necesita
saber para Android e iOS:

Android

Paramantenerlamismaaplicacionen Google Play,deberassolicitar al creador
de tu aplicacion que te proporcione el archivo Keystore, que es el archivo que
contiene la clave privada (firma) de tu aplicacién de Android. Solo esto te da
la libertad de reconstruir tu aplicacién en otra plataformay publicar la nueva
version como una actualizacion de tu aplicacion existente, sin molestar a tus
usuarios.

Algunos creadores de aplicaciones proporcionan los archivos del almacén de
claves mientras que otros no. Desafortunadamente, si no puedes obtener el
archivoKeystore,notienesmasremedioquecrearunaaplicacioncompletamente
nueva en Play Store, que tus usuarios tendran que volver a descargar.

En GoodBarber, divulgamos esta informacién a pedido,
_— para no encerrarlo en nada en caso de que tus necesidades
cambien mas adelante.

Ademas del archivo Keystore, la otra informacion necesaria es el nombre del
paquete (el nombre Gnico que identifica tu aplicacion en Google Play y en tu
dispositivo) y el nimero de version, que se encuentra facilmente en tu cuenta
de Google Play.

iOS

Todalainformacion que necesitas tener amano es tu ID de aplicacion y nimero
de versioén, disponible en la pestana Informacién de aplicacién de tu cuenta de
App Store Connect (anteriormente llamada iTunes Connect).

Una vez que la nueva version de la aplicacion reemplaza tu aplicacion anterior
en las tiendas, lo Unico que tus usuarios tendran que hacer es actualizar la
aplicacién en su dispositivo, tal como lo hacen todo el tiempo cuando se lanzan
actualizaciones de software o aplicaciones. Se mostrara una notificacién no
intrusiva alertandolos de esto.

0 La actualizacion de la versién de iOS con tu nueva aplicacion

4y GoodBarber no requiere ninguna informacién exclusiva
como la version de Android.
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Las cuentas de desarrollador
de tu cliente vs. a las tuyas

Como se vio anteriormente en esta guia, las agencias a menudo se preguntan si
deberian usar su propia cuenta de desarrollador para publicar todas las aplicaciones
de sus clientes o si deberian exigir a sus clientes que compren sus propias cuentas
bajo las cuales se publicard cada aplicacién individual. Hasta hace poco, la mayoria
habia optado por la primera opcién y no habia tenido problemas con ella, pero algunas
revisionesrecientes enel mundodela publicacidon de aplicaciones ahoraestanllevando
a muchos a reconsiderar este enfoque.

Apple ha implementado recientemente una nueva directriz que advierte que las
aplicaciones pueden ser rechazadas en el caso del vendedor (el nombre con el que
se encuentra tu cuenta de desarrollador de Apple) no coincide lo suficiente con la
marca de la aplicacion. Esto significa que si tu agencia, «<XYZ Apps» usa su propia
cuenta de desarrollador para publicar la aplicacion de tu cliente «<ABC Restaurant»,
puede enfrentar un problema ya que esas marcas no corresponden. Por lo tanto, esto
implica que puede ser conveniente comenzar a considerar laidea de requerir que cada
cliente tenga su propia cuenta de desarrollador, y luego darle acceso como miembro
del equipo para que pueda hacer el trabajo necesario dentro.

Es posible que sienta dudas sobre agregar un costo mas a las facturas de tus clientes
($99/aio adicionales para ser exactos y un poco mas si decide requerir una cuenta de
Google Play también), perovamos aexplicar por qué estonoeselfindel mundoeincluso
puede resultar beneficioso. Aqui hay algunas razones que pueden convencerte...
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* Transferencia de propiedad

A veces llega el momento de que la relaciéon entre una agencia y tu cliente llegue a
su fin, pero el cliente todavia quiere mantener su aplicacién sin ninguna interrupcion
para sus usuarios. Si la aplicacién se ha publicado con las cuentas de desarrollador de
la agencia, se debe realizar unatransferencia de propiedad. Si bien esto es posible para
iOS y Android, puede ser un poco inconveniente en términos del proceso detallado
gue debe seguirse, nuevos certificados que deberan generarse, etc.

Sila aplicacién de tu cliente ya estd publicada en su propia cuenta de desarrollador, la
molestia de este posible escenario eventual ya se ha evitado y te has ahorrado tiempo
atiyatucliente.

» Beneficios de marca para ambos lados

Los clientes pueden no estar encantados con la idea de tener que absorber este gasto
adicional, pero al final del dia es solo otro costo de hacer negocios y no uno inutil, ya
gue les brinda mayor credibilidad a tu marca y mas control sobre esta.

En cuanto a ti, el problema de la marca puede ir en cualquier direccién. Tener grandes
aplicaciones bajo tu nombre en las tiendas es fantastico para construir tu marca, pero
como sabes, no siempre tienes control sobre el tipo de contenido que tu cliente quiere
incluir, lo que también puede desanimarte. ;Sabias que un movimiento en falso en
Google Play puede eliminar no solo la aplicacién culpable de la tienda, sino también
todas las otras aplicaciones en tu cuenta desactivadas (es decir, todas las aplicaciones
de tus otros clientes que no tienen nada que ver con esta culpa)? Esta es una situacion
bastante complicada para volver; Proteger tu marca contra situaciones como esta es
definitivamente una razén valiosa para considerar publicar en cuentas separadas.
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{¢COMO PUEDO
COMENZAR?




Elige un App Builder que tenga suficiente confianza en su producto que te permita
probar el producto y el panel del Reseller de forma gratuita.

Usa esta cantidad de tiempo para:
e Conocer como funciona

e Probar todas las funciones
e Crear tu portafolio

@

—

GoodBarber trial

Lo que te recomiendo es que comiences a usar nuestro panel de distribuidores,

el periodo de prueba es de 30 dias. Durante este periodo, tendras acceso

completo a todas las funciones de la plataforma, excepto para publicar tus
aplicaciones. Te invito a comenzar a probar el dashboard.

CREA UNA CUENTA DE PRUEBA GRATUITA
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